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TECNOLOGIA mobilidade

UM BRASILEIRO
RUMO A NASDAQ

Com um aporte de 63 milhGes de délares, a Spring Wireless se
firma como estrela ascendente na industria de software do pais

CamiLa Fusco

Marcelo Condé, -
ﬁmdador da Spring wlreiess ;

IDADE 34 anos
FORM!I;ID Engenharia eeAETTiCa pela
Escola Politécnica da Universidade de S3o
Paulo & MBA pela Harvard Business School.
Em ambos os cursos, fol aprovado nas
pnmeuras mlncar;&es da turma

EKPEIIIEHI:‘A ?RDFPSSIONAL Gemegx:u

acarreira em 1997 como consultor de

negdcios na Booz Allen Hamilton e depois na

i GP Investimentos. Nos Estados Unidos; atuou
©  nadrea de fusdes e aquisighes do Goldman

Sachs. Retornou ao Brasil em 2001 para

criar a Spring Wireless

rmlun Saolteiro e semfilhos
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NUMERG 1 FAZ PARTE DA
vida do engenheiro meca-
rdinico Marcelo Condé.
Ele foi o primeir coloca-
do entre os formandos da
urma de 1995 do Escola
Politéenica da Universi-
dade de Sio Paulo, Anos depots, enguan-
o era aluno de MIBA da Harvard Business
School. em Boston. repetiu & primeina co-
locacin, Agom. i frene da Spring Wire-
less, empresa que oriou em 2001 para
deservalver sistemias corporalives movens,
o dlgarisme volia a cruzar sen caminho. A
Spring acaba de receber 63 milhdes de
dofares cim imvestmentos de dois grmdes
fundos de capital de risco amencanos, o
New Enterprise Assocismes INEA) ¢ um
fundo do hanco Goldman Sachs. A injegio
de capital € 0 maior jd feita em uma com-
pantua iniciante do setor de tecnologia no
piis. O objetivo, segundo Condé. € prepa-
ror o Spring Wireless para a abertura de
capiti] do Nasdag. o que fard da empresa
a primeira brosiletra o realizar um [PO no
mercado amencana. Parm Condé, tudo nio
passa de comncidéncia, embora jd comece
a gostar de colecionar tantos nibmeros 1.
“Nunca persegul Ser o primeir em mdo.
Acontecen por aeaso’, die
Soric ou destino ndo sao mesmao as me-
fhores palavias par definir os conguisias
de Condé e da Spring Wireless, O empre-
sario ¢ um dos mais ousados |ideres das
companhiis de teenologiu do pais & wm-
b um dos mais promissores. Ha see
anwrs. na epoca coim 27 de idade ¢ com uim
plane de pegdcios embaixo do brugo, Con-
dé consepuiu gonvencer investidon:s amae-
ncanos do Softbank o apostar 3 mithdes de
dilares nu embrioniria Spring, mesmo
enguanto o mercado vivia a ressaca do
estourn i botha da internet. Hoge, aos 34
anos, lidera 2 maior empresa de desenvol-
vimeno ¢ megracio de aphicagdes mo-
veis. A Spring deve fatrar |00 milhdes de
hilires em 2008, ¢ dobra de amanho o
cada uno, Trata-se de vm nimern formi-
davel quando se sabe gue o negiicio da
Spring € software, setor imanaveimente
dominado por empresas estrangeirs de
nemcio mundial. Essa. diga-se, & a.ambi-
gy de Condé: ele seredim que o mercado
mundial ¢ fragmentado, e que-a Spring
Wireless {xﬂpari 08 BSPACDS VAZIOS.:
A Spring produz software que permile
que o aplicativos COTPOTITIVS S¢]1T ares-
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sados de computinlones de miio ¢ telefones
celulares. Seus sisternas sdo unlizdos por
TOO0 pessoas em mais de 20 paises. Eles
s@o usados por veéndedores gue precisam
registrar pedidos no ponmo-de-venda ou por
motofsias de caminhdo que 18m o rotein
& 45 entregas dodia registrados e atualiza-
dos automaticamenie num smanphone. A
Spring desenvolve o software gue interliga
0% sistemas do cliente. pode fornecer 0s
compuindores de mio, faz o manuengio
dos servigos e, aindin negocia pucotes de
trifego de dados com as operadoras de
telefonia celular. Seus clientes sio empre-
sas de grande pore. como InBev, L'Oréal
¢ Cadbury Adums, Muitos desses contros
comecaram nas filiais brasileiras dessas

A Spring

em numeros

Fundada em 2001, a Spring Wireless
€ urma das lideres mundiais no
desenvelvimento de sistemas méveis.
pa:aenq:resas.\le;aalgunsnmm
mo mmm;—um 05 anos.
Emmﬂ?chegwawnmlbdﬁhu
.&nfoiega;delah;ramm para?.&l?.
& chegar a 500 mllillu de dnlnas

Iﬂmmﬂuﬂmmgmm
Fiunds soma 63 milhGes de dolares e 6 3
ta:emmdadaﬂeimﬁtmwﬁmmtada.a
mﬁmﬁmam
-ﬁh:sdammﬂpmmsem
.'mgafsa; usam o soltware da Spring.

-ﬁempmsatemsoum
dos quais 240 atuam no exteriar

multinacionais e depots fomum exponados
para outros palses. O maior ativo Ui Spring
¢ o software, imeiramente desenvolvido no
Brasil. “Temos 12 patentes em processo
de solicitagfio nos Estados Unidos. Por
questies estrategicns, preferimos registo-
tas direto 1§ ¢ nio no Brasil”, afirma Con-

dE. As patentes estio relacivnadis o wma
tecnologin exclusiva, que permite configu-
rar aplicagtes mdveis visunlmente, sema
necessidade de qualquer linba de cédigo
ou programagio.

MARCELO CONDE COMEGOU suu carrei-
ra como consulior de negdcios na Boos
Allen Hamilton & ocupou a mesia fungio
posteriommente na GP Investimenios. Nos
Estados Unidos, na mesima época do MBA,
pussou pelaines de fusdes ¢ agquisices do
Goldmun Sachs. Em 2001, em seu retommio.
criou a Spring. Na época da fundagdio, pou-
cos demim orédito & empresa, concebida
por um engenheino com carreirs em bunco
que nunca havia trabalhade em tecnolozia
e quena investir em mobilidade. A respos-
th s desconfiangas inicials, porém, veio
COM Es BUMEenos, No primeino ano de ope-
TGOS Com 05 Tecurses captados do Sofi-
hunk. a Spring chegou perto dos SO0 000
dilares em frummento. No ino segainte,
em 2002, o rime gxecutivo conseguil cap-
tr 6 milhdes de divlares em uma segunda
rodada de investimenios, gue envelveu
Ericsson, Intel Capital ¢ banco Pactual —
depois estabelecido como Kdeasnet. “MNo-
queln fase a Spring j estava mais madura
& com wm potencial promissor de negécios.
Tinhamis urnas visio comum de gue o mer-
cado de mobilidade ia erescer e, com isso,
fizemos os primeiros apores”, diz Fabio
di Pauln, diretor de invesumentos da [ntel
Capitul na America Lating ¢ executivoris-
piamsivel por selecionar 3 Sprimg parn @
carteira do fundo. No wial a Iniel fez mito
aportes na empresa. wds deles na colom-
biana Sysgold. de software, que foi com-
prada pela Spring ¢ abriu os mercados na
América Latina.

A tereerm roduda, gue seiba de sercon-
cluida, colocow Como NOVos SHCios inter-
nacionais da Spring o Goldman Sdchs ¢ o
NEA Funds, dando novo filego b expan-
<o extemda da empresa, “Acreditamos goe
essa & urma forte candida ao TPO futurg™,
diz Patnck Kerins, sé¢io do NEA Funds.
que §d preparou 170 empresas para a aber-
tura de capital. Condé acreditque a Spring
deva atingir em pone razodvel para o [PO
durmnte os provamas dois 8 és anos, (uan-
do a empresa chegar sos 300 milhoes de

ddrlares em fatrnmento, Para 1sso, & Spring.

ji estd se preparando, @ adapiou seus pa-
rimetros aos padries contdbeis america-
nos, A entrada dos novos sdcios — gue
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Presenca internacional

Muitos dos servigos da Spring no pais inspiraram contratos internacionais. Veja alguns deles

Controle automatico nas entregas

A AmBev é cliente da Spring ha seis

anos na coleta de pedidos e informactes
estratégicas nos pontos-de-venda. A
pratica foi adotada pela matriz. na Bélgica

usnirios

aconeceu depos de negociaghes de cerca
de um ano — fez mudar a composigio
aciondna da Spring. Os fundos de Intel
Capital e Encsson deixarmm a empresa.
Boa parte do aporte recebido pela
Spring serd direcionada & expansio das
pperagdes intemacionais, que hoje repre-
sentam 25% de seu faturamento toral, s-
pecialmenie com as operagdes na Aménica
Latina, Espanha ¢ Rissia.
Bélgica e Franga sio as
unidades recém-inauguri-
das. ¢ a Spring caminha

: Cliente desde 2005 no Brasil. a empresa
| alimenticia isa sistemas para vendas e

. segue os pedidos pela internet. O servigo
; ja funciona em toda a América Latina

A Spring ja
adota a regra

: Acompanhamento de vendas pela web i

2000
nsudrios

devern receber bases da empresa até o fim
de 2008. Aquisigtes na regido, assim como
ni Coréia do Sul e no Japio, ndo estdo
descaradns ¢ podem servir para a Spring
sumentar s receitas externas. “Pretende-
mos terminar 2009 com 45% do fatura-
mento vindo das operagdes internacio-
nais”, afirmu Condé.

Algumas das razdes para invesir na
Spring Wireless, segundo o
fundo Goldman Sachs, &
que & empresa tern o DINA
de uma companhia de tec-

para estabelecer suas arivi- - CONL f{b] l nologia global ¢ um tume
dades também na Asia e na : = de funciondrios que im-
América do Norte. Em se- a merlcaﬂ_ﬂ m pressiong pela gualidade
tembro, entma em operagio p Ire pa racao profissional. Mas, se € ver-
o escritdrio de Seattle, no 7 I dade que 4 Spring tem con-
nopoesic dos Estados Uni- Par‘l ol PO digoes de ser Lider mundial
dos. Com investimentosde  1Mternacional no cada vez mals importan-

8 milhdes de dolares e 12

funciondnos, a filial pretende captar trés
clientes neste ano. “Além de tudo, existem
cérebros muite privilegiados por ld. Qruem
sabe conseguimos roubar alguns da Mi-
crosoft ™. diz Condé. Os préximos alvos
da Spring sfio Tndia e China. que também

te segmento do software
movel, essa vocagiio vai passar por lesies
durissimos, O prirmeino seri competr com
suas duas principars concomentes america-
nas, Antenna e Dexterra, fom de casa. Ou-
tro obsticulo no caminho de Condé siio
oreanizctes como SAP, Oracle e IBML E

A subsididna brasileira coleta pedidos
por meio de terminais moveis. O'sucesso
agui inspirou a adogdo dos sistemas de
automagao de vendas na Rissia

nsnirios

inevitivel que as grandes fomecedoms de
software corporativg também queinim con-
quistar o mercado da mobilidade.

Por enguanto. porém, o preocupagio ¢
MENDS COM @ COMCOTTENICIA ¢ mais com o
expansio infemacional e com a motivagio
da equipe. Condé promoveu Julian Tonio-
li. um engenheiro naval de 32 anos. ache-
fe da operagio brasileira e agora vai
manda-lo para Moscon a fim de estruturar
a expansio do escritrio na Rassia, desti-
nado a comandar as atividades da empre-
sa no Leste Europeu. Depais, Tonioli se-
gue para a Bélgica, de onde vai gerenciar
o5 negdcios no continente. Condd costuma
compardr a fuse que vive o empresa ao gque
wviveu o Google em sua fase imicial. bem
antes da abertura de capital. “As primeiras
100 pessoas que trabalhavam por |4 t-
nham certeza de gue a operagao 1a dar
certo. Estamos justamente nesse esidgio.
As pessoas ficam aqgui porgue acreditam ™
Comparar-s¢ com o Google pode ser en-
tendido como falta de modestia — ou
como mais um sinal da ambiciio de um
cmpresirio acostumado a ser o lder em
tudo o que faz. [ ]
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