


Redes Companhias reforgam infra-estrutura de banda larga para acompanhar crescimento na demanda

Trafego na web deflagra investimentos

Talita Moreira ¢ André Borges
De 530 Paulo

0 site de compartilhamenio
de videos YouTube gera sozinho
o equivalente a todo o trifego
da internet 0o ano de 2002, ou
cerca de 200 terabytes por dia, E
ndo hi dividas de que esse nil-
mero vai continuar crescendo
substancialmente,

Para dar econta do recado ¢
acompanhar a demanda, empre-
sas que vendem infra-estrutura
de transmissio de dados no Bra-
sit tém investido pesadamente
para aumentar a capacidade de
trifego de suas redes de fibra 6p-
tica. E o caso de companhias co-
mao BT (antiga British Telecom),
Copel Telecom , Eletropaulo Tele-
com, AES Com ¢ Infovias — que
tém como clientes grandes em-
presas ou as prdprias operado-
ras, gue alugam sua infra-estru-
tura, Juntas, essas cinco empresas
estio implementando projetos
da ordem de RS 160 milhdes nes-
te ano para reforcar ou expandir
oaleance de seus negcios.

A medida que os internautas
acessam contefidos mais pesa-
dos — miisicas e videos, princi-
palmente — e as empresas pas-
sam a adotar recursos como vi-
deoconferéncias, aumenta a de-
manda por bhanda larga, lsso
leva os provedores de infra-es-
trutura a investir para acompa-
nhar o movimento do mercado,

Neste ano, a construgdo das
redes de terceira geracio (3G)
na telefonia mével serviu de im-
pulso adicional. Para oferecer
handa larga sem fio a seus clien-
tes, as operadoras de celular es-
tio contratando das empresas
de infra-estrutura mais capaci-
dade de transmissdo de dados.

A necessidade de redes mais
amplas e velozes nio & exclusivi-
dade das operadoras. Grandes
companhias também estio utili-
zando. recursos  tecnolgicos
mais sofisticados para fazer a co-
municacio com filiais, fornece-
dores e clientes e por isso preci-
sam de mais espago na rede,

Segundo o IDC, empresa de
pesquisas. sobre tecnologia, o
mercado latino-americano  de
servigos corporatives de internet
deve aumentar de US$ 2.9 bi-
Ihewes, neste ano, para USS 4,3 bi-
Ihies em 2011,

Nesse caminho, as empresas
de infra-estrutura atuam como
se fossem concessiondrias de ro-
dovias € cobrassem de opetado-
ras ¢ clientes corporatives uma
espécie de “pedigio” para deixd-
los trafegar ali. O que estd acon-
tecendo agora € que esses “tran-
seuntes” estio precisando ocu-
par mais pistas.

Hi dois focos de investimen-
tos. Um deles € na expansio geo-

grifica das redes, para acompa-
nhar o crescimento da demanda
por banda larga em reggides onde
a economia brasileira estd mais
aguecida. "Até hi pouco tempo,
tinhamos uma cobertura muito
dedicada apenas & cidade de Sio
Paulo, mas hoje estamos quadru-
plicando nossa capacidade de
cobertura, com pontos de pre-
senga em Belo Horizonte, Rio de
Janeiro, Tocantins € também no
interior paulista’, comenta Luiz
Sanches, diretor-geral da BT,

Quem também estd a cami-
nho do interior de S0 Paulo & a
Global Crossing. Até o Bm deste
més, a companhia pretende con-
cluir a implantagio de sua rede
de fibra até a cidade de Horto-
lindia. Segundo Pablo Yaniez, di-
retor de servicos de dados ¢ in-
ternet da Global Crossing, a pre-
senca de companhias de grande
porte — como [BM e Dell — na-
quela regido fol o que motivou a
expansdo. “Vimos uma mudan-
¢a no perfil de demanda por
banda larga nos Gitimos anos, O
Setor corporative passou a ter
necessidades de trifego pesado”,
observa Yafiez. Atualmente, me-
tade dos contratos da Global
Crossing sio fechados com ope-
radoras de telefonia. A outra
metade estd atrelada 2 empresas
de diversos segmentos.

A Infovias, braco de telecomu-
nicaghes da empresa de energia
Cemig, estd ampliando sua pre-
sénga de 20 para 50 municipios
de Minas Gerais. O projeto de
RS 40 milhdes envolve a contra-
tagio da Nokia Siemens ¢ da Da-
movo, que fari a instalagio dos
equipamentos da juniper. “Esta-
mos expandindo as rotas para as
regides sul e norte de Minas,
dreas que ainda sdo carentes de
rede de banda larga”, diz Ivan
Soares Ferreira, superintendente
téenico da [nfovias. O projeto,
que teve inicio em julho, deverd
ser conclufdo até 2010,

“A maior demanda, neste ano,
estd vindo dos nossos clientes em-
presariais”, diz o superintendente
de telecomunicaghes da Copel,
Carlos Eduardo Moscalewsky. Se-
gundo ele, 0 comportamento des-
s grupo estd provocando uma
mudanca no perfil de negdcios da
empresa, que surgiu hi 35 anos
para atender as necessidades de
comunicagio da distribuidora pa-
ranaense de energia. No inicio des-
ta década, tomou-se uma subsi-
diina e passou a atender também
as operadoras de telefonia.

Mas, neste ano, $30 as clientes
corporativos que estdo puxando
o crescimento da recefta da com-
panhia, que deverd ser de 20% so-
bre 0s RS 100 milhdes alcancados
em 2007, Para acompanhar a de-
manda, a Copel fardi investimen-
tos de RS 40 milhoes para levar

sua rede a mais 15 municipios do
Paranii, até dezembro. *Temos
ampliado a rede para aproveitar
as oportunidades que estdo sur-
gindo", diz Moscalewsky.

Outras companhias — como a
AES e a Eletropaulo Telecom —
também estudam a expansiio de
suas redes para outras localida-
des. Assim como a Copel, as
duas empresas aproveitam a in-
fra-estrutura das distribuidoras
de energia — do Rio e de Sio
Paulo, respectivamenite.

A Eletropaulo Telecom avalia a
possibilidade de levara rede para
além da regido metropolitana de
540 Paulo. “Temos recebido soli-
citagoes de clientes para estender
NOS505 SEIVICos 3 OUtras dreas em
Sio Paulo e fora do Estado”, afir-
ma a diretora-geral, Teresa Ver-
naglia. O projeto deverd ser con-
cluido até o fim deste ano; para
ser implantado em 2009,

Enquanto isso ndo acontece, a
Eletropaulo exemplifica outro
foco dos investimentos nas em-
presas metropolitanas de trans-
missdo de dados. A operadora es-
ti desembolsando RS 20 milhdes
em 2008 para reforcar a capaci-
dade de sua rede, nos locais onde
ela ji existe. O valor & um terco
maior 'do que o montante de-
sembolsado no ano passado.

Segundo Teresa, a receita liqui-
da cresceu 28% no primeiro se-
mestre de 2008, na comparagio
com ametade inicial de 2007 Em
todo o ana passado, a operadora
faturou RS 65 milhoes liquidos e
lucrou RS 22 milhbes. A compa-
nhia, que teve de andar com as
priprias pernas quando o setor
elétrico mergulhou em crise no
Brasil, agora se beneficia do bom
momento no setor de telefonia.

Na AES Com, o movimento &
parecido. A receita aumentou
23% no primeiro semestre, quan-
do totalizou RS 36 milhdes. “0 fa-
turamento sextuplicou nos dlt-
mos seis anos, mas neste ano hou-
ve urn pico de demanda por causa
das redes de 3G, diz o presidente
dacompanhia, Sergio Pepe,

A AES tem como clientes opera-
doras de telefonia fixa e méwvel. Bs-
tas diltimas utilizam a rede de fibre
Bptica parainterligar suas estagies
radiobase. Para reforcar a capaci-
dade de sua infra-estrutura, acom-
panhia fard investimentos de RS 18
milhdes em 2008, o dobro dovalor
desembolsado no ano passado.

A BT vai injetar USS 25 mi-
Ihdes na expansdo de sua rede e

trifego na infra-estrutura atual.
“0s gastos mais significativos es-
tio nos equipamentos usados
para_administrar o trifego de
dados pela fibra”, diz Sanches,
da BT. "Com as atualizagtes va-
mos dobrar essa capacidade.”

Teresa Vernaglia, diretora-geral da Eletropaulo Telecom plano de expandir rede da operadora para além de S3o Paule

Fabricantes aproveitam
crescimento do mercado

De 530 Paulo

A demanda das operadoras de
telefonia e empresas tem ditado o
ritmo dos fabricantes de fibra Gpti-
ca e de equipamentos usados para
ampliar a capacidade das redes.
Cinco anos atrls, a capacidade de
produgdo da Furukiwa, fornece-
dora de cabos Gpticos e metdlicos,
tinha 90% de ociosidade, situacio
que chegou a mergulhar a empre-
sa numa delicada fase financeira.
No ano passado, essa proporco ji
havia caido para 50%, diz Foad
Shaikhzadeh, presidente da com-
panhia no Brasil. "Haje, nossa fi-
brica de Curitiba tem ociosidade
de apenas 200 ¢ deverd atingir seu
pico em 2010

Os executivos do setor apontam
para um movimento global de no-
vos investimenitos em expansio de
redes, assunto até entio proibido
devido 05 exageros que levaram
a0 estouro da bolha da internet,

em 2001. Fibricas de fibra que es-
tavam fechadas em outros palses
estio em processo de reabertura.
Segundo Shaikhzadeh, a pripria
Furukawa passa por isso, No Brasil,
diz ele, urna encomenda de fibra—
em miédia, cerca de 300 quilbme-
tros — demora de quatro a seis se-
manas para ser atendida. Nos Esta-
dos Unidos e Europa, esse prazo ja
chegaatéa 16 semanas.

“Vivemos uma das melhores
fases dessa indfistria”, diz Rober-
to Arruda, diretor de vendas da
Juniper, fabricante de equipa-
mentos para suportar redes. Re-
nato Ferreira Barbosa, gerente de
engenharia de vendas da Nortel,
afirma setorvoltou a reagir
motivada, te, pela
chegada das redes de terceira ge-
ragdo (3G), *O crescimento real-
mente € massivo, hi uma exigén-
cia de se expandir as redes metro-
politanas, chegando a cidades do
interior dos Estados." (AB e TM)

que cobre uma cidade ou umare-
gido metropolitana. Geralmente, |
a infra-estrutura & de fibra 6ptica
nesse irecho,

Ponto de presenga — Referese

ura rede que liga a residéncia ou
oescritirio do assinanteeacen-
tral telefoniea. Também é chama-
dade planta externa. (TM e AB)



